
SERVICIUL DE APROVIZIONARE 

RPC DISTRIBUŢIE poate conta pe experienţa decenală a societăţii Renim Promo 

Consul srl în ce priveşte cunoaşterea operatorilor care acţionează pe piaţa 

română. De fapt, este adevărat că România în general şi zona Est în special se 

prezintă încă avantajoase, în mod deosebit datorită costurilor scăzute ale 

materiilor prime şi a manoperei cu care articolele/produsele sunt realizate, şi este 

de asemenea adevărat că există riscul ca, dacă nu sunt încredinţate operatorilor 

experţi cunoscători ai pieţei, să dea peste furnizori mai puţin serioşi. 

În acest sens structura noastră este capabilă să direcţioneze clientul către 

producători şi distribuitori de încredere, putând face, doar la dorinţa clientului, pe 

intermediarul în tratative. Personalitatea juridică română ne permite, de 

asemenea de a fi recunoscuţi ca interlocutori privilegiaţi în ochii operatorilor locali. 

Asistenţa clientului se poate extinde de asemenea şi la gestionarea produselor 

achiziţionate şi la transport. 

Serviciul în acest sector se împarte în 4 paşi: 

1. Analizarea şi studiul estimativ al cerinţelor societăţii care intenţionează să 

achiziţioneze în România, cu comunicarea din partea noastră a indicaţiilor 

necesare pentru evaluarea oportunităţilor de a se putea adresa acelei pieţe 

pentru aprovizionare, care se efectuează la sediul nostru din Italia. 

Evaluarea din partea clientului, în lumina studiilor estimative conduse de noi, a 

oportunităţilor de a întreprinde activitatea imaginată. 

În caz de evaluare pozitivă, clientul va trebui să plătească 30% din costul 

serviciului. 

2. Deplasarea clientului în România unde societatea noastră se va ocupa de 

primirea, transferul, aranjarea şi completa asistenţă. 

3. Întâlnire cu partenerii noştri şi colaboratorii pentru a analiza în detaliu 

investiţia prefigurată. 

4. Efectuarea serviciului în sine, acela de asistenţă prin intermediul contactului, 

intermedierii sau tratativelor cu furnizorii şi acolo unde se cere a gestionării 

aprovizionării.  

La încheierea afacerii, clientul va trebui să plătească restul de 70% din 

compensaţia stabilită. 



 


